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	Егоров Сергей Сергеевич
Мужчина, 46 лет, родился 16 августа 1974

+7 (926) 303-18-14 — желаемый способ связи
egorov_sergey@bk.ru
Место жительства: г.Москва


	Желаемая должность

	Директор по продажам и развитию

Высший менеджмент


Ключевые профессиональные компетенции:
· Разработка стратегии развития новых продуктов в условиях жесткой конкуренции, внедрение новой стратегии;
· Запуск, развитие, полное управление с нулевого цикла новых направлений бизнеса;

· Практические знания специфики следующих отраслей: машиностроение, металлургия, фармацевтика;

· Обширные деловые связи с представителями промышленных предприятий РФ, стран СНГ; 

· Владение инструментами бизнес-планирования, стратегического и операционного менеджмента.

Образование

	2011-2013
	РАНХиГС факультет «Высшая школа корпоративного управления»

Программа МВА: «Евроменеджемент - Мастер делового администрирования»


2012-2012       AFW Hiacademy Bad Harzburg GmbH
                        Специальность: «Делегирование полномочий и ответственности»
1991-1996       Ташкентский государственный технический университет 

                         Специальность: «Робототехнические системы и комплексы»
Опыт работы
12.2019 – 02.2021 ООО «Промышленный оператор «КТЗ» (производство грузовых вагонов и запасных частей к ним).
Руководитель отдела продаж на экспорт на рынках стран СНГ:
· Организация продаж грузовых вагонов и запасных частей к ним на рынках СНГ, вывод на рынок новых продуктов;
· Планирование производственной программы, исходя из потребностей Заказчиков;
· Участие в тендерах;
· Оптимизация бизнес-процессов сбытовой программы компании;
· Участие в составлении бюджета компании;
Результаты:

1.            Увеличил продажи на 80%;
2.            Увеличил поступление денежных средств на сумму 200 млн.руб;

3.            Повысил маржинальность с 12% до 27%;
4.            Сформировал базу данных основных потребителей грузовых вагонов и запасных частей к ним. 
10.2018 – 07.2019 ООО «Локотех-Промсервис» (сервисное обслуживание локомотивов).
Управляющий директор по продажам сервисных услуг на рынках СНГ:
· Организация с нуля продаж сервисных услуг по ремонту локомотивов коммерческих собственников на территории СНГ;
· Участие в тендерах по ремонту локомотивов;
· Организация технической поддержки клиентов;
· Планирование и прогнозирование будущих потребностей в ремонтах локомотивов, планирование коммерческой, производственной программы за счет потребности собственников локомотивов;
· Участие в процессе ценообразования ремонтов и разработке бюджета компании.
Результаты:

1. Сформировал базу данных коммерческих собственников локомотивной тяги на рынке СНГ;
2. На основе потребности привлеченных клиентов составлен план-бюджет ремонтов на 2019-2022 на сумму в 2,03 млрд.руб.;
3. Заключил контракты с крупными клиентами: АО «Метинвест» (Украина), ТОО «Коммерческий центр «ERG» (Казахстан). 
02.2016 – 10.2018 ООО «Управляющая компания РМ Рейл» (производство грузовых вагонов и специализированных цистерн).
Руководитель департамента продаж подвижного состава на рынках СНГ и ближнего зарубежья:
· Организация и поддержка продаж подвижного состава на рынках СНГ;
· Составление производственного плана на основании будущих потребностей клиентов;
· Обеспечение выполнения плана продаж;
· Проведение коммерческих переговоров с первыми лицами компаний-заказчиков.
Результаты:

1.            Увеличение продаж подвижного состава на 27%;
2.            Увеличил маржинальную прибыль на 13%; 
3.            Сформировал базу основных потребителей подвижного состава.
10.2010 — 02.2016 ГК «РосСтройИнвест». 
Организация запуска и развития нового бизнес-направления по организации поставок железнодорожной техники и оборудования: локомотивы, вагоны, платформы, колесные пары, запчасти на территории России и Казахстана.
Коммерческий директор. 
05.2007 — 08.2010 гг. Промышленная компания «Хольц Групп».
Разработка литейного производства с нулевого цикла, организация всех необходимых служб, поставка промышленной продукции по системе «door to door» из КНР для структур ОАО «РЖД».
Коммерческий директор. 
11.2005-05.2007 гг. ЗАО «ЧТПЗ-Мета».
Крупнейший поставщик металлургической (металлолома) продукции. Дочерняя структура Челябинского трубопрокатного завода.
Руководитель направления по сбыту.
03.1997 — 09.2005 гг.  Концерн «Узфармсаноат». 

Промышленное объединение предприятий фармацевтической промышленности Узбекистана.
Коммерческий директор СП Фарм-Гласс 06.2000-09.2005 гг.
Тренинги:

2005-2006г.г. Тренинговый центр ЛИКО
                       Переговоры. Продажи. Стратегия. Управление людьми. Мотивация.
2017г.             ООО «Анотта»
Продажи в секторе B2B  «Продавай больше»

2018г.             DMITRY NORKA
«Экспертные продажи»
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